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Une idée ? Une réflexion ? Une reprise d’entreprise ? Une ambition ? Une projet

humanitaire ou associatif ?
Faites aboutir vos projets et développez vos compétences !

UFIP Lab, Cest un espace collaboratif ou chacun échange, apporte sa personnalité,

—— sa vision dans la construction de projets pertinents et réfléchis.
- . . o
Cet espace vous permet de travailler sur votre projet entrepreneurial en
U F| P Ld) bénéficiant des conseils et de 'accompagnement de formateurs, consultants,

entrepreneurs et professionnels...

Le challenge n°1 en négociation commerciale francophone.

Ce concours est devenu le rendez-vous incontournable des étudiants, des

professionnels qui partagent la méme passion pour la vente.

Chaque année, plus de 10000 étudiants en formation commerciale participent aux

différentes phases qualificatives partout en France, Belgique et Suisse. lES“égOCiBlES%
Plus de 2500 professionnels se rendent également disponible pour évaluer et Association
recruter les étudiants.

La participation a ce challenge a pour objectif de permettre aux
étudiants de s'ouvrir aux problématiques actuelles des entreprises.
Travailler votre créativité et votre réflexion vous permettra de vous faire
Open remarquer par les plus grandes entreprises afin de construire ensemble
Innovation le monde de demain.

Financement de la formation :

¢ Compte Personnel de Formation

* Opérateurs de Compétences (OPCO)
¢ Pole Emploi

.

f:;:: FRANCE |

.*%-$ compétences
.

enregistrée au RNCP

www.ufip-bs.com

Arrété du 15/10/2018 portant définition et fixant les conditions de délivrance du brevet de technicien supérieur "management commercial opérationnel".
Diplome enregistré au RNCP Fiche 34031 enregistré jusqu'au 31/08/2024.



